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Az MLM matematikajabol mindenki jol ismeri azt az agrajzot, ahol egy, a csucson
levé emberalak alatt még tobb ember sorakozik es lefelé melylilve az emberek
szama megsokszorozodik. Ez az a rendszer, ami az MLM értékesitést rendkivul
hatekonnya teszi. Felépitesz egy fogyasztoi vagy ertékesitoi halozatot és annak a
forgalmabdl részesulsz. Ez tesz lehetove olyan bevéeteleket, amit a hagyomanyos
uzleti modellekkel csak oriasi koltseégraforditasokkal és elég nagy vasarlo

mennyiséggel tudsz elérni

Valodi halozatok, a

Multilevel Marketing
vilagaban

Raadasul a Multilevel Marketingben, ahogy a neveben is benne van, csupan
az ertekesitéssel és az értekesitéshez vezetd kommunikacios utvonalak
kidolgozasaval és menedzselésével kell foglalkoznod. Itt megszabadulsz,
minden gyartassal, termékfejlesztéssel és szallitassal kapcsolatos nydgtol.
Azonban a halozatod, csak akkor mikodik, a sematikus agrajz csakis akkor

kel életre, ha azt a megfelel6 emberekkel toltod fel.
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A legtébb MLM-el foglalkozd legnagyobb problémaja
viszont éppen ez, hogy hogyan taldljon megfeleld
embereket? Olyan embereket, akik egyrészt allando
fogyasztoi lesznek az altala értékesitett termékeknek.
Masrészt, pedig az elégedettség vagy az Gzleti lehetdség
okdn hajlandok azt tovabb is ajanlani. A legtéibh esetben
mindenki azt gondolja, hogy az 6 terméke mindenki
szamara tikéletes megoldés. igy az ajanihaté barkinek,
mert mindenkinek segit.

Emiatt jonnek elsd kérben az ismerdsdk, mert nekik is
milyen j6 lesz ez. Aztan az ismerdsok mentén prébalunk
meg tovabb menni, akar a bevonasukkal, akar ajanlassal,
hogy a sematikus rajzon latott halot kiépithessik.
Azonbhan ez a maodszer, valdjaban a hazald lgyndkdk
koncepcitja, akik ajtordl, ajtdéra jarva igyekeznek
kideriteni, hogy kell e valakinek a portékajuk.

A hazald Ogynokdknek sincs magas presztizs értéklk
és e modszer miatt nem lesz az MLM-el foglakozdknak
sem. Holott a kortars marketing rengeteg valdban
mikodé modszert kinal arra, hogy megtalaljuk az
idealis jeldltjeinket. Raadasul dgy taldljuk meg az
idealis jeldlteket, hogy kdzhen a hitelességiink nern
leépitjik a barataink korében, hanem felépitjilk azok

kiirében, akiket valbban érdekel, amivel foglalkozol.




Az idealis ugyfél (a buyer persona)

A mai marketing ket alappilléerre epul, az egyik a szegmentalas, vagyis
azoknak a csoportoknak a megtalalasa, akiket valoban érdekel a termeékunk.
A kovetkez6 lépésben, pedig kifejezetten ennek a csoportnak, csoportoknak
szolo kommunikacio kialakitasa. Az ennél is korszerlibb eljaras az, amikor
mar nem csoportokra, hanem kifejezetten egyénekre szabjuk az

ajanlatainkat.

Felfedezték ugyanis, hogy a demografiai adatok, tarsadalmi helyzet és érdeklddés alapjan
szamos csoportot létre lehet hozni. S mondjuk az a szegmens, amelyiket érdekli az én
termékern is, nem konkrétan meghatarozhaté, hanem sokkal inkdabb a kilénb6z6
csoportok metszésénél, azok azonos halmazaban érhetd tetten. Akik képesek ilyen médon
létrehozni a célcsoportjaikat, a nekik megfeleld Gzenettel, azok sokkal hatékonyabbak

lesznek és sokkal nagyobb profitra is tudnak szert tenni.

Az idealis Ogyfelek megtalalasa azonban szintén egy folyamat. Azonban ezt is ugyandgy
meg kell tervezni, mint minden mast az uzleti életben. Mivel MLM-rél beszélink kétféle

kiinduld pontod is lehet. Az egyik a terméked, a masik pedig Te magad.

A termék eléggé egyértelminek tlnik, hiszen a cég, akihez tartozol, & is megfogalmazza,
hogy kinek ajanlott a terméke. Milyen problémat is lehet kezelni vele. Azonban, ha
kifejezetten j6 példaul a reumasoknak, akkor nem nagyon tudod, hogy hol keresd Gket.
Senkire sincs kiirva, hogy reumas. Egy reumatolégiai rendelésre, pedig azért mégse llhetsz
be a varéterembe, leszdlitgatva a betegeket mielétt bemennek az orvashoz vagy miutan
kijonnek téle. Egyrészt, ha ez mikddne tobb MLM-es lenne egy-egy szakrendelésen, mint
orvos. Masrészt az orvosok garantaltan nem engednék, mert az & tekintélyiket dsna ala

minden ilyen akcid.

S ugye az sem lehet, hogy hazrol hazra jarsz, hogy lakik-e itt, akinek reumaja van, vagy
ugyanezt megtenni telefonalgatdssal is elég maceras és koltséges.
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Sokszor éppen ezért minden MLM-es cég igyekszik olyan

termékeket piacra dobni, ami latszélag mindenkinek jé, mert a

komplex multilevel marketing modell nem képes a
szelektalasra. Azonban ez nem igaz, sohase lesz olyan termék,
ami mindenkinek egyforman jo. S talan ennek is koszonhetd,
hogy néhany slager teriletre, példaul a fogyasra toméntelen
mennyiségld taplalék kiegészitét taldlsz és mindegyikrdl
nagyjabol ugyanazt allitjiak az értékesitbk. Emiatt, ha a termék
kifejezetten j& wvalakiknek, akkor a hagyomanyos
modszerekkel alig lehet 6ket megtalalni, ha meg mindenkinek
jo, akkor rengeteg mindenkit kell gydzkédni feleslegesen.
Sokszor mivel nem célcsoport specifikus, amit csindlsz, ezért
akit megakarsz gyfizni 6 sem latja at, hogy mik lennének az
egyedi eldnydk, a tobbi hasonld termékhez képest. S mint
tudod, mindenbdl lehet taldlni olcsébb valtozatot. Olcsdbbat,
sit olyat, aminek a beszerzése is egyszer(bb, mint az MLM
termékeké, na és akkor tényleg miért valasztana a tiédet?

Termék alapon tehat sokszor hidba tudod ki lenne az idedlis célcsoport, nehéz megtalalni
Sket. Akkor van a masik irdny, amikor Onmagadbél indulsz ki. Mivel értékesitened kell, igy
biztosan tudod magadrél, hogy kikkel értesz kénnyen szdt. Milyen életkoriak, milyen
érdeklddésiiek, akikkel szivesen beszélsz, mi az, ami dsszekdt titeket. Nyilvan velik lesz a
legkénnyebb boldogulni, mert ,félszavakbél” is megértitek egymast. Igy, amit Te értéknek
latsz, valdszindleg annak fogja latni a targyaldpartnered is. Ez a hitelességed alapja, a kézos
értékek, amik alapjan sok mindenben egyetértetek. Sokszor, emiatt indul el mindenki az
ismerdsik mentén, mert 6k megértenek, ismernek téged.

Azonban mivel Te ismerds vagy, attol még a terméked, a cég, amit képviselsz teljesen idegen
a szamukra. igy nem feltétlenil az torténik, hogy a Te hitelességed sugéarzik ki a
termékeidre. S6t sokkal inkabb forditva szokott térténni a dolog. A termék ismeretlensége
és tllzott ajanlasa miatt, a Te hitelességed szenved csorbat. ,Nahat réla, aztan tényleg nem
gondoltam volna, hogy ilyen MLM cuccokkal traktdl engem!” Talan ismerds ez a mondat
szamodra, visszahallottad mar valahol, hogy ezt mondtik a hatad mogatt.

A helyes sorrend ugyanis éppen a forditottja lenne annak, amit a hagyomanyos MLM-ben
csinalnak. Az ismerGseiddel igy is, (gyis taldlkozol, ezt nem kell kilén megszervezni.
Amennyiben sikeres leszel valamiben, foként olyanok korében, akik korabban nem is
ismertek, akkor az ismerdseid maguk fognak érdeklddni nalad, hogy mit csindlsz. S mivel
sikeres vagy benne és nem az 6 hatukon akartdl haldézatot épiteni, ezért szivesebben
probaljak ki a termékeid. 5 ha valéban 6k is a Te idealis Ggyfeleid kozé tartoznak, akkor
sokkal elkotelezertebbek lesznek, mint masok, akiket kordbban nem ismertél. Azonban,
mint utdlag kideriil nem minden ismerdsad a Te idedlis dgyfeled. S ha megforditod a
sorrendet, varva, hogy 6k érdekldjenek nalad, akkor nem is lesz ebbdl soha gondod.
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Ismerisok
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Kollégak

Mit lehet, akkor tenni annak
erdekében, hogy ez sokkal jobban
mukodjon? Az idealis Ugyfelet a
marketingben, buyer persona-nak
hivjak. Olyan személy, aki nemcsak
erdeklddik vagy meghallgat,
hanem garantaltan vasarol is. Nos
Oket hogyan fogod megtalalni? A
kovetkezd rész errdl szol!

\
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Az ideadlis Ugyfél felkutatasa

Az ajanlat donté

Akkor tudod elddnteni, hogy az adott
jelélt a Te idedlis dgyfeled-e, ha az
megfeleléen reagal az ajanlatodra.
Azonban, az a kérdés, hogy hogyan
prezentdld neki az ajanlatod, ahhoz,
hogy az idedlis jeldltbdl, valodi vevivé
valjon végal?

' Meghivasok

Ez az elsd lépcsd. Ki kell tapasztalni, ki
kell dolgozni, hogy mar a meghivaskor
mire reagalnak jol azok, akikkel
beszélsz. Mik lesznek azok a
kulcsmondatok, amik mikodnek?
Természetesen Ugy, hogy igazat
mondasz. Mindenki kap ezekhez panel
mondatokat, de az a tapasztalat, hogy
azok annyira direktek, élesek, kodositdk
vagy nyomuldsak, hogy nem igazan

mikddnek.
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. Hagyomanyos modszer

A hagyomanyos mddszer szerint
szervezel egy taldlkozét. Amennyiben
rosszul csindlod, akkor titokban tartod,
hogy mire. Amennyiben korrektil jarsz
el, akkor elmondod, hogy egy MLM
bemutatéra szeretnéd meghivni az
adott jeldltet.

A1

iG] Kulcsmondatok

Raadasul a készen kapott panelek, azok
tdled idegen mondatok, amiket
betanulsz és igy nem is lesznek
hitelesek. Amennyiben jol akarod
csindlni a meghivast, hitelesnek kell
lenned és meg kell taldlni a
kulesmondataid, amik Neked
mikddnek. Ez is mar egy fontos
visszajelzés, hogy a Te ,idealis

tgyfeleid” mire reagalnak jol.
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Sok-sok telefon kell és nagyon sokféle emberrel kell beszélni a
kulcsmondatok kidolgozdsahoz. S5 azokkal, akikkel beszélsz,
azokbdl a nagyrészilk valdjaban meg se kozeliti a Te idealis
tigyfeled profiljit. igy kidobott pénz és idd a gydzkodése.
Azonban idorol idore siker(l igy is valakit elhivni egy bemutatora.
Egy klasszikus MLM bemutaton a meghivottad megtudja - és ez
mindig igy van, barmilyen MLM-rdl is beszéljiink - hogy milyen
nagyszerii és stabil a cég, akit képviseltek. Megtudja milyen
csodalatosak, egyediek és innovativak a termekei. 5 azt is, hogy
milyen kaprazatos a marketing terve, amivel egyszeriien gyorsan

meggazdagszik barki.

" I -+

Akarhogy is szépitjiik 10-bdl kilenc MLM-es bemutatd ilyen.
Csoda-e, ha nehéz ra meghivni barkit. A végén ugyanis

roppant kellemetleniil érzi magat a meghivott, mert megy a
presszio, hogy milyen ostoba is valaki, ha nem él ezzel a

paratlan lehetdséggel. S tobbnyire sohasem deriil ki, hogymi |
a meghivott valédi problémaja, miért mond nemet az Gzletre |
vagy a termékre. llyen helyzethen egyszeriien

kényelmetlendl érzi magat és meg hareumasis,saTe

termeéked kifejezetten neki szol, akkor is inkabb megveszi a
TV-ben aktualisan reklamozottat. Megveszi azt, mert nem

lesz szamara ilyen kényelmetlen” a vasarlasi helyzet. I

Az az idedlis Ggyfeledbdl is csak akkor lesz valadi vevd, ha
kényelmesen érzi magat az adott szituacioban és érzi, hogy
az & problémajara kindlsz megoldasokat. Azonban mivel
nem vagy gondolatolvaso, gyakran nem is tudod meg, hogy
konkrétan mi az. Epp emiatt jelent driasi segitséget a
szamodra, ha a hagyomanyos moédszer helyett, az online
megoldasokat koveted az idealis lgyfél megtalalasban. S az
online térben tapasztalt visszajelzések alapjan dolgozol a

Jagyomanyos modszereiden® is, mert a személyes

targyalasra mindig szilkseg lesz.
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Online
Marketing

A mai online rendszereknek viszont megvan, mar az az oriasi
elonylik - emiatt is kellett bevezetni a GDPR szabalyozast - hogy
megfeleld mennyiségl és mindseégl adatot tud gyljteni a
felhasznalokral. Raadasul, ha barmelyilk online rendszernél
hirdetési lehetdségeket vasarolsz, akkor ezeket az adatokat a

rendelkezésedre is bocsajtjak.

Nem-nem fogsz kapni egy email listit, de lehetiséged van email
listaepitésere mégpedig kifejezetten a Te idealis dgyfeleiddel. A
hirdetd rendszerekben a fentebb felsorolt adatok alapjan, akar
demografa, akar foldrajzi elhelyezkedés, akar tarsadalmi statusz,
akar érdeklodés, kifejezetten meg tudsz szdlitani a

hirdetéseiddel egy adott célcsoportot. 56t folyamatos hirdetés

mellett azt is tesztelni tudod, hogy valojaban ki is a Te idealis

célcsoportod.

Ez oriasi tapasztalatokkal szokott jarni, mert sokan, hiszik azt,
hogy tudjak kik az 6 idedlis veviik. Azonban ahhoz képest, akiket

elészor megjeldinek, megcélozni kivant célcsoportként, gyakran

teljesen mas érdeklddést emberek lesznek azok, akik jal
reagalnak az anyagaikra.

A célcsoportok tesztelésére, kivalasztasara, ekkora
mennyiségben lehetisége sincs senkinek telefonon. Az online

térben viszont, a még viszonylag alacsony, havi 25-30 ezres

hirdetési kerettel is tobb ezer embert lehet megszolitani. Potencialis Potencialis iigyfelek
Amennyiben vasarolnal telefonos, direkt marketing szolgaltatast iigyfelek elérése elerese

egy cégtal, akik felhivogatjak ugyanilyen mennyiségben az hagyomanyos ONLINE
embereket, millids &s nem par tizezres kiltségeid lennének. miodon
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| Célcsoportok és lizenetek tesztelése

Raadasul nemcsak a célcsoportot tudod tesztelni, hanem azt is, hogy milyen lGzeneteidre reagalnak
a legjobban. Amire az online térben j6l reagalnak, az mitkédik a valdsagban is. Igy sokkal elébb
meglesznek a kulcsmondatait az idealis Ggyfeleidhez, mintha tGbb szaz telefonhivast vagy
személyes beszélgetést csinalnal. Az online marketing segitségével egyszeriien megsokszorozddik
alehetoséged az idedlis Ogyfelek megtalalasara.

CHECK-0UT

CONFIRM PAYMENT
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Az ideadlis
ugyféllel valo
kapcsolat

Az Ugyfélgondozas szokott a masik nagy probléma lenni
az MLM-ben. S6t sokszor ez a nivekedés gatja is, mert
bizonyos szamu csatlakozo felett, egyre nehezebb atlatni
kire és miért kell figyelni. Mi is az 6 problémaja, amit

Neked most kezelni kellene?

Az online tartalom fogyasztas, sajnos tudjuk, hogy ma
mar a szemeélyes kapcsolatok rovasara is megy. Azonban
teny, hogy mindenki rengeteg digitalis tartalmat olvas.
Akar azért, hogy az lires idoket, a varakozast, az utazast
kitoltse, akar mert igy informalodik vagy igy pihen valaki.
A digitalis tartalom ma mar barhol és barmikor elérhetd.
A rohano vilagban, pedig még inkabb szeret az ember, a

szamara relevans, mindségi tartalmakat kapni.

Az online tér, olyan tartalmi szolgaltatc és Gzleti
kapcsolatépitt kbzeggé valt, amit az MLM-nek sem lehet
figyelmen kivill hagynia. 5 emlekszel tobbszor
hivatkoztunk ra, hogy milyen szovegek mentén, milyen
technikakkal, milyen mondatokkal igyekeznek mar
évtizedek ota, a hagyomanyos modszereket kovetve
haldzatot épiteni idehaza nalunk. Mit mondjunk, ezekbaol
egyik sem allja meg a mindségi tartalom szolgaltatasra
vonatkozo kritériumokat. S éppen itt, ezen valtoztatva,
jelenthet oriasi lehetiséget az Gzletépités és a kapcsolat

tartas, mar online modon is.

Valodi MLM Haldzatok
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Valodi MLM Halozatok

Az internet segitségével fel tudod térképezni, ki a Te idedlis
célcsoportod, le tudod tesztelni, hogy milyen tipusa tartalmakra
kivancsiak, mivel tdltenek el tobb idét. Megannyi marketing
kutatasi lehetdség, amire korabban esélyed sem volt. Gyakorlatilag,
ha jél csindlod a marketinget, a megfelelé embereknek, a megfeleld
tartalmakat kindlod, akkor ezek segitségével a megfelelo
ajanlatokat tudod prezentalni is nekik.

Azonban azt tartsd szem elétt, hogy mindenkinek, mindenben
megvan a maga dontési ideje. Minél tdbb és minél szinesebb
tartalmat kap toled valaki, annal inkabb hiteles leszel elotte az
adott témaban és annal jobban elkdtelezadik feléd. Gyakorlatilag,
ha a megfelelc Gtemben, a megfelelo informaciékat kinalod
valakinek, akkor 6 maga akar vasarolni téled. O maga akar, ha
meglatja abban, amit képviselsz az lizletet csatlakozni.

A megfeleld online marketinggel, a megfelelo idozitésekkel
gyvakorlatilag minden negativ élményt kivonsz a haldzatépitésbol,
ami eddig jellemezte azt. Azonban ne gondold azt, hogy ez valami
varazslat. Ez egyféle csoda, ahol, ha online marketingezel és
kifizeted a hirdetésekre forditott Gsszegeket, akkor ez mar magatol
mikadik. Azonban az a jé hirem van, hogy ez tanulhaté folyamat.

Az oktatdsi portilunk segitségével, Te is eltudod sajatitani, hogy
mikor milyen online kommunikaciés csatornat  érdemes
hasznalnod. Az online marketingben is, minden mas ter(lethez
hasonldan, ahol pénzt akarsz keresni, folyamatosan dolgozni kell.
Azonban az a jo benne, hogy profi szoftverek és hirdetd rendszerek
segitségével nagyon sok minden automatizalhatéva vialik. Sokkal
nagyobb szamid, potencidlisan szamodra valdban relevans
érdeklodot érhetsz el. Apranként, hogy valdban jol értsék el tudod
nekik mondani mivel foglalkozol, mik a termékeid és miért érdemes
azokat téled megvenni. 56t a meglévo Ugyfelek tomegével is tudod
folyamatosan tartani a kapcsolatot. Hogyan és miként lehetséges
ez? Csatlakozz Te is az oktatasi portdlunk elofizetoi kozé és
naprakész leszel az MLM online marketingjében.

[
o]



A mesterseges

intelligencia alkalmazasa
az MLM-ben |

5 van még egy oriasi lehetoség az online hirdetd @
rendszerekben, amirol talan nem is tudsz, aminek a
segitségével és a folyamatos online jelenléttel egyre
hatékonyabb lehetsz. Ez pedig az, ahogyan napjaink keresa
@

robotjai és algoritmusai mitkkédnek.

® & o o
® & & o
A hirdetd rendszerekben ugyanis nem csupan az torténik, hogy ????

osszegyiijtik az adatokat és létrehoznak belaliik

7
t

célcsoportokat. Emlitettiik az elején, hogy sokszor nem is egy
tiszta célcsoport a Te ideélis tgyfeleid halmaza, hanem tébb
csoport metszése, azok kozos halmaza. Ez biztositja a
személyre szabott tartalmakat. Nem egy csoportra jellemza,
hanem kifejezetten rad szabott relevans tartalmakat és
ajanlatokat kapsz, ha a masik oldalon igazi profik allnak.

Célcsoportom

Amennyiben csupan az életkorod alapjan besorolnak egy
célcsoportba és az alapjan kapsz csupa, olyan tartalmat, amibal
eleged van, mert vagy nem érzed magad olyan éregnek, vagy
nem tartod magad olyan fiatalnak, hogy ez rad jellemzd legyen,
akkor egy egyszerii célcsoport marketinget visz valaki. 5 aki igy
prabal téged elérni az meg van réla gyozadve, hogy téged ezek
a dolgok, mert éppen olyan idés vagy, marpedig kell, hogy

erdekeljenek.
Azonban, mennyivel szivesebben kapsz olyan informacidkat
1 A S ; i e i H 3 i B Crganikus teemekek 14
sportrol, tarsadalmi témakrol, mavészetekrdl, szarakozasral,
@ Rendszeressn spodtol 13

amik valéban érdekelnek és tényleg feldobjak a napod, s
egészen kor flggetlenek. Hisz, aki tevékeny, az mindig 6rok
fatal.
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Szoval, ha még ma is Ggy mikidnének az online
algoritmusok, ahogy par éve, egyszeri tipizalas alapjan,
akkor is sokat segitene az MLM (izletben, de ma mar ennél
joval tébbet tudnak. Ugyanis, amikor még csak elindulsz a -
hirdetésekkel, s ha jol csindlod, megfeleléen beillitasz
mindent, akkor is az elején, valdban nem tudsz mast tenni,

mint egy altalad kivalasztott célcsoportot megcélozni.

Jénnek a megjelenésszamok, jonnek a kattintasok és jonnek

valamilyen eredmények. Azonban amikor valamelyik,

megfeleloen kivalasztott online hirdeto rendszerben

elinditod a hirdetéseid, akkor kapsz egy Tanulas” fazis . _!

Uzenetet. Ez azt jelenti, hogy a leprogramozott algoritmusok o —
)

ma mar nem mechanikusan mikédnek, hogy na megvan a
célcsoport, akkor ahogy a koltségkeret engedi nyomjuk nekik

a megjelenést, amig csak lehet.

Nem, ezek a mai feltérképezo robotok, algoritmusok mar
mind mesterséges intelligencidkat alkalmaza fejlesztéseket
tartalmaznak. Az az ahany hirdetd, annyiféle szempont
alapjan lesz egeszen egyedi az az algoritmus, aminek a
segitségével elkezdik keresni szamodra a potencidlis
agyfeleket. S ahogy egyre tobbet taldlnak, ugy ok maguktol
megtanuljak, hogy mik azok a jellemzo jegyek, amik a Te
idealis Ogyfeleid jellemzik. Sot azt is megtanuljdk, hogy
milyen napszakokban vagy milyen egyéb tartalmak mellett

érdemes megjeleniteni a hirdetést az eredményességhez.

Walodi MLM Halozatok



#2

Oktatasi Portal

halézatépitoknek

A mesterseges intelligenciaval felvértezett algoritmusok
olyan szolgalatot tudnak tenni MNeked, ami minden korabbinal
elképzelhetetlenebb. Azonban tudni kell megfeleléen
munkara fogni oket. Sok hirdetd sohasem tud kilépni a
tanulasi fazisbol, mert a honlapjuk landold oldalatal kezdwve,
az adatok méréseén at, egészen a hirdetésekig, sok minden
rosszul van beallitva. 5 az a furcsa, hogy van, akinek meg igy is
mitkdidik. Mi lenne azonban, ha minden jol lenne beallitva?

Az online marketing vilaga olyan mélységeket rejt, amit ma
mar nagyon fontos atlatnod. A kulcs a munkadhoz, hogy a
szamodra megfelelden kell dtlatnod, de nem kell mindent

Neked csinalni.

Vannak, olyan teriletek, amihez megfeleld szoftverek
kellenek. Van, ahol elegek szamodra az ingyenesek, van
amibe érdemes beruhaznod. Vannak teriletek, amiket magad
menedzselhetsz  és  wvannak, amihez érdemes profi
szakemberek segitségét keérni. Azonban az online munka
résztertileteinek a kombinalasahoz, jol kell ismerned az
MLM-ek vilagat is, az lizleti modell marketing lehetoségeit. S
emellett meg kell tudnod taldlni és alkalmazni azokat a
korszerii online marketing megoldasokat is, amelyek
megfeleinek, a kifejezetten Te altalad hasznalt MLM

rendszernek.

Amennyiben nincs arra tdbb éved, hogy kitapasztald mit és
hogyan eérdemes alkalmaznod az MLM-ben, az online
marketingbol ahhoz, hogy igazan sikeres légy, akkor
csatlakozz az oktatasi portalunkhoz és mindig naprakeész

leszel ebben a témaban.

Valodi MLM Haldzatok




